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1. La vente de solutions technico-

commerciales 

2. La gestion d’informations techni-

ques et commerciales 

3. Le management d’activités com-

merciales 

4. La mise en œuvre de la politique 

commerciale de l’entreprise 

5. Le rôle d’interface entre les services 

internes, les clients, et les partenai-

res de l’entreprise 

 

BTS CONSEIL ET 

COMMERCIALISATION 

DE SOLUTIONS TECHNIQUES 

Une double compétence : 

 Technique 

 commerciale 

Les 
miss

ions
 du 

 

Tech
nico

-com
merc

ial 

 La scolarité est gratuite 

 L’étudiant en BTS CCST bénéficie 

du régime général des étu-

diants : bourse d’enseignement 

supérieru, sécurité sociale étu-

diant 

 Possibilité de logement en rési-

dence étudiant  

Le statut  

d’étudiant 

BTS conseil et commercialisation  

De solutions techniques (CCST) 



La formation en BTS CCST 

 Une capacité d’écoute 

 Des qualités de communication 

 Du dynamisme 

 De la persévérance 

 De la disponibilité 

 Le sens du contact 

 De l’autonomie 

 Un esprit d’équipe 

 Une présentation soignée 

 

 Culture générale et expression 

 Compréhension de l’écrit et oral LV1 

 Culture économique, juridique et 

managériale  

 Concevoir et négocier des solutions 

technico-commercialeS 

 Manager l'ac-

tivité technico-

commerciale 

 Développer la 

clientèle et la relation client 

 Mettre en œoeuvre l'expertise techni-

co-commerciale 

Des 
ense

igne
ment

s  

vari
és 

Des aptitudes 

personnelles requises 

 Poursuite d’études 

 Licence professionnelle 

 Master 

 Ecole de commerce 

 

 

 Débouchés professionnels 

Métiers divers :, chargé de clien-

tèle, chargé d’affaires,- Négocia-

teur industriel, responsable com-

mercial, responsable d’agence, 

chef des ventes, ….  

 

 

Des perspectives  post-BTS 


